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Agenda

• Prerequisiti – il punto di partenza per una proposta.
• Analisi di un ESR di (in)successo
• L’eccellenza tecnica – raccontare una storia –

usare la terminologia corretta – pensare da 
valutatore.

• L’impatto del progetto – convincere che i soldi 
pubblici siano spesi bene

• L’implementazione del progetto – ognuno ha la sua 
parte – l’importanza della catena del valore in un 
progetto di ricerca.

• Formattazione della domanda – anche l’occhio 
vuole la sua parte.
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Progettazione di Progetti
Lo sviluppo di una domanda deve essere considerata essa stesso un 
progetto, con azioni, scandenze e risultati di una azione.

1. Networking (partecipare agli eventi di promozione delle call, 
partecipare a piattaforme di «stakeholders», partecipare agli 
eventi pubblici di progetti, etc.)

2. Analisi delle call (portale della commissione).

3. Sviluppare il concetto di base – formare lo scheletro del consorzio.

4. Dal concetto di base ai WP – inserire partner se manca qualcosa.

5. Sviluppare il budget – commisurato all’effort.

6. Sviluppare le parti di completamento – tutto il resto del 
documento di proposal – Registrazione sul portale – contatto con i 
partner, etc.

7. Altre cose utili:
– Adivsory Board di progetto

– Lettere di supporto da stakeholders.
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Analisi della call

http://ec.europa.

eu/research/parti

cipants/portal/de

sktop/en/opportu

nities/h2020/topi

cs/fof-09-

2017.html

30/11/2016 Modena 4



Specific Challenge

- definisce 

quali sono 

le sfide a 

cui bisogna 

dare una 

risposta 

con il 

progetto.
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Scope

- Definisce 

quale deve 

essere 

l’obiettivo 

del 

progetto. 
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Impact

- Definisce quale deve essere l’impatto dei 

risultati del progetto.
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Analisi di un ESR di (In)successo
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Score
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1. Eccellenza tecnica

• Il progetto deve essere innovativo...
..... ma fattibile. 

• Il progetto deve avere un impatto nello scopo 
della call.

• La descrizione deve essere chiara, e raccontare 
una storia, anche attraverso la descrizione di una 
(o più) applicazioni.

• Il valutatore ho pochissimo tempo per «capire» il 
progetto, occorre aiutarlo con una formattazione 
adeguata del testo, schemi logici, figure chiare. 
Fare uso estensivo di tabelle riassuntive.
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Mappa logica
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Dalla Mappa logica ai WP
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Come sembra una buona proposta?

• Descrivere il problema, spiegare perché è importante e come si 
intende affrontare il problema.

• Descrivere lo stato dell’arte specifico fornendo riferimenti specifici 
(casi industriali, articoli, etc.)

• Usare i documenti di descrizione delle roadmap (position papers).

• Descrivere quali progressi rispetto allo stato dell’arte garantirà il 
progetto.

• Descrivere in che maniera si potrà misurare l’avanzamento rispetto 
dello stato dell’arte.

• Dimostrate di comprendere ed essere padrone dello stato dell'arte -
non fornire solo un elenco di articoli, articoli o brevetti, ma un 
commento ragionato.

• Verificare di non replicare ricerche esistenti, soprattutto quelle 
finziate dalla EC.
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2 - Dimostrare l’impatto del progetto

• In Horizon 2020 l’impatto di progetto è di grande 

importanza.

• Occorre convicere che i soldi pubblici che si 

ricevono costituiscono un investimento fruttifero.

• Spiegare l’impatto del progetto in termini di 

incremento di fatturato, progresso della 

conoscenza scientifica, etc.

• Occorre dare elementi oggettivi, non vanno bene 

cifre «tirate a caso».
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3- Implementazione della domanda

• E’ essenziale che ogni partner abbia un ruolo 
preciso, ben identificato, che porti un valore 
aggiunto al consorzio, e che non sia in 
sovrapposizione con altri.

• E’ buona regola preparare prima lo scheletro 
del progetto e poi invitare i partner.

• Un buon partenariato identifica una catena 
del valore nel caso d’uso descritto nel 
progetto.
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Catena del valore del progetto

Fornitore 
sistema

Integratore di 
sistema

Costruttore del 
prototipo

Utilizzatore 
di sistema

Dimostrator
e di progetto
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Ente di 
ricerca A

Ente di 
ricerca B



Formattazione delle informazioni
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